
               

                      



Het succes van e-mailmarketing heeft geleid tot een toename van het aantal 
wereldwijd verzonden e-mails. Dit cijfer is elk jaar gestegen sinds 2017 en 
wordt verwacht tegen 2025 376 miljard e-mails te bereiken.

     

E-mail cijfers



Personaliseren

Hogere betrokkenheid

Betere conversie

Data verzamelen

     

Waarom een 
interactieve e-mail?

Onderscheiding van concurrenten



Voorbeelden van interactieve e-mails

     



Color Picker

     



InMail Quiz

     



Accordeon

     



Carrousel

     



     

Carrousel



     

Fallback



Carrousel

     



Mobile & Fallback NSI

     



Resultaten NSI

     

Clicks:

+10
%

Conversi
e:

+5%



Personalisatie in Carrousel

     



Hotspots

     



Hotspots

     



Parallax

     



Parallax

     



Game

     



Abandoned cart

     



Abandoned cart

     



Waar moet je rekening mee 
houden?

     

1. Compatibiliteit met e-mailclients 

2. Fallbacks en degradatie

3. Mobiele optimalisatie

4. Testen en optimaliseren

5. Gebruiksvriendelijkheid
 

6. Laadtijd

7. Resources (Budget, Tijd etc.)



     

Contact

Heb je naar aanleiding van deze presentatie nog vragen?

Of wil je een keer vrijblijvend van gedachten wisselen?

Neem dan contact op met Andreas

❑  andreas@kotakmarketing.com

❑  +31 (0)6 23 93 79 08

❑www.kotakmarketing.com

mailto:andreas@kotakmarketing.com?subject=Contact
https://kotakmarketing.com/


               

                      

www.kotakmarketing.com

https://kotakmarketing.com/


     

Disclaimer en Auteursrecht

Disclaimer

Deze presentatie is een product van Kotak Marketing. Kotak Marketing accepteert geen enkele aansprakelijkheid voor schade ontstaan door het gebruik van, of door 

informatie aangeboden door, of door onvolledigheid op welke manier dan ook.

Bij het ontwerpen en samenstellen van deze presentatie is de grootst mogelijke zorgvuldigheid betracht. In deze presentatie zijn voorbeelden gebruikt van zowel 

klanten als niet-klanten van Kotak Marketing op basis van de bestaande samenwerkingsrelatie of ervaringen uit een eerder arbeidsverleden. De gebruikte illustraties 

zijn voorbeelden uit de praktijk of zelf samengesteld als fictief voorbeeld ter ondersteuning en verduidelijking van het verhaal. Mocht u problemen of onjuistheden 

ondervinden met inhoud uit deze presentatie, neem dan contact met ons op. Wij zullen dan onze uiterste best doen om dit zo spoedig mogelijk te verhelpen.

Auteursrecht

Zonder voorafgaande schriftelijke toestemming van Kotak Marketing is het de gebruiker van deze presentatie niet toegestaan de producten en/of informatiediensten 

die in deze presentatie worden aangeboden te verveelvoudigen of openbaar te maken.

Alle inhoudelijke informatie en het beeldmateriaal blijven te allen tijde voorbehouden aan Kotak Marketing. Voor gebruik dient u schriftelijk toestemming te hebben 

van Kotak Marketing. Dit kunt u aanvragen door contact op te nemen.
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